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Gewerbliche Kfz-Versicherung 

Produktkonzepte, die unternehmerische Risiken                               
intelligent absichern.

Diese Unterlage ergänzt die Kundeninformationen 630Fp zur gewerblichen Kfz-Versicherung. Bei der 
Absicherung mit der gewerblichen Kfz-Versicherung sind die folgenden Rahmenbedingungen zu 
beachten: 

Details

Was ist zu beachten? Anwendungsbereich: 
 Gewerbliche Kraftfahrzeuge 

Anwendungsbereich: 
 Teilkasko: mit 150 EUR, 300 EUR,  500 EUR oder ohne SB

 Vollkasko: mit 300 EUR, 500 EUR, 600 EUR, 1.000 EUR oder ohne SB 
                     inklusive der Teilkasko mit eigener SB 

Wer/Was ist versichert?  Versichert sind Halter, Eigentümer und Fahrer

 Versichert ist das eigene Fahrzeug mit seinen unter Verschluss verwahrten bzw. an
ihm befestigten Teilen bis 10.000 EUR (unbegrenzt, wenn werkseitig eingebaut)

Welche Versicherungssummen 
gibt es?

 Die pauschalen Deckungssummen betragen bei Personen-, Sach- und Vermögens-
schäden bis zu 100 Millionen EUR pro Schadenereignis und 15 Millionen EUR pro 
geschädigte Person.

Baustein Elektroschutz                Leistungsbaustein in Vollkasko 

 wählbar für Pkw, Kräder, Lieferwagen und Campingfahrzeuge als Elektro- oder 
Hybridfahrzeug (Plug-In Hybrid) 

 Kein Einschluss möglich bei Selbstfahrervermietung

Zusätzliche Bausteine in der 
Kleinflotten-Police

GAP-Versicherung 
 Leistungsbaustein für alle geleasten oder finanzierten Kfz, wenn Vollkasko 

vereinbart ist (siehe auch Beraterinformation 632Ap)

Fahrerschutz 
 Schützt neben den weiteren Insassen den berechtigten Fahrer bei einem Unfall, auch 

wenn der Fahrer selbst diesen Unfall verursacht hat 
 sinnvolle Ergänzung der Kfz-Versicherung durch den Arbeitgeber für alle Fahrer  

von dienstlichen Fahrzeugen 

Auslandspaket 
 Beinhaltet den Auslandsschaden-Schutz und den Auslandsreise-

Fahrzeugrechtsschutz und reguliert einen Schaden, bei dem das gewerbliche 
Fahrzeug schuldlos in einen Unfall mit einem im Ausland zugelassenen Fahrzeug 
verwickelt wird, so, als ob der Unfallgegner ebenfalls bei uns versichert wäre  

Kasko-Plus
 Beinhaltet Leistungserweiterungen wie z.B. Neupreis- und Kaufwertentschädigung 

(außer bei Leasing) und Eigenschadenschutz sowie höhere Entschädigungsgrenzen 
bei Schäden am Fahrzeug durch Kurzschluss und Tierbiss  

Autoschutzbrief 
 Kann bei Pkw und Lieferwagen im Werkverkehr vereinbart werden 

Brems-, Betriebs und Bruchschäden 
 Kann für Nutzfahrzeuge in der Kaskoversicherung zusätzlich vereinbart werden 

Zum internen Gebrauch
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Produktvertriebsinformationen

Vertriebsstrategie
Die gewerbliche Kfz-Versicherung ist auf den 
Firmenkundenmarkt ausgerichtet. Mit dem Ziel 
einer nachhaltigen Kundenbindung und einer 
hohen Kundenzufriedenheit stehen beim 
Vertrieb dieses Produktes die Wünsche und 
Bedürfnisse der Kunden im Mittelpunkt der 
Beratung. Mit Hilfe einer strukturierten, ganz-
heitlichen oder anlassbezogenen Beratung 
werden dazu die individuellen Bedürfnisse, 
Ziele und bestehenden Absicherungen der 
Kunden erfasst. Das Produkt eignet sich für 
den Vertrieb im definierten Zielmarkt durch 
Sparkassen-Berater, den Außendienst und 
Angestellte der Sparkassen-Versicherung 
Sachsen sowie ggf. ausgewählte Vermittler. 
Infrage kommt dabei die persönliche oder 
telefonische Beratung, aber auch der Vertrieb 
über Online-Kanäle. 

Produktgenehmigungsprozess
Die gewerbliche Kfz-Versicherung wurde nach 
einem extern geprüften Produktent-
wicklungsprozess der Sparkassen-Versiche-
rung Sachsen entwickelt. 

Kosten und Risiken
Den Versicherungsbeitrag können Sie dem 
Antrag entnehmen. In diesem sind die üblichen 
Abschluss- und Verwaltungskosten enthalten. 
Diese Kosten und mögliche Risiken können 
den Produktinformationsblättern zu Versiche-
rungsprodukten im Rahmen des Antragspro-
zesses entnommen werden. 

Zielmarktdefinition 
Firmenkunden mit eigenen gewerblich 
genutzten Kraftfahrzeugen. 
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