Kurzinterview mit...
Sascha Thomas, Privatberater im AuBendienst

Lieber Sacha, warum hast du Dich fiir eine Ausbildung bei der Sparkassen-Versicherung Sachsen
entschieden?

Nachdem ich mein Abitur abgeschlossen hatte, versuchte ich mich im Lehramtsstudium fir
Mathematik & WAT in Potsdam. Durchs Studentenleben abgelenkt, verlor ich den Anschluss ans
Studium und entschied mich nach 1 1/2 Jahren dieses abzubrechen. Durch
Personlichkeitstests/Jobtests im Internet kam der Banken bzw. Versicherungssektor ins Spiel. Mehr
aus der Not heraus, habe ich mich bei der Sparkassen-Versicherung Sachsen beworben. Fiir mich sollte
dies eigentlich der Notnagel sein, wenn alle anderen Bewerbungen nicht funktionieren. Der
Bewerbungsprozess an sich und die angenehme Atmosphare haben mich daraufhin mehr und mehr
von der Sparkassen-Versicherung Sachsen liberzeugt. So wurde aus dem Notnagel die favorisierte
Lésung.

Was war fiir Dich an der Ausbildung bei der Sparkassen-Versicherung Sachsen besonders?

Ich empfand es von vornherein attraktiv und herausfordernd, dass die Ausbildung nur 2 Jahre
dauert. Ich konnte so die verlorene Zeit des Studiums schnell aufholen und eher in den Arbeitsmarkt
starten. Durch das duale System aus Berufsschule und Arbeitsalltag kann man Gelerntes recht
schnell vertiefen und ausbauen. Mir als "Zahlenmensch" ging beim Berechnen von Wohngebdude-
und Hausratversicherungsprdamien das Herz auf. Persénlich kann man recht schnell durch den
selbstbestimmten Alltag charakterlich reifen.

Was zeichnet die Sparkassen-Versicherung Sachsen aus Deiner Sicht am meisten aus?

Das "Wir-Gefiihl". Vor allem in der Zusammenarbeit mit den Sparkassen, dem Innendienst, dem
AuBendienst der SV Sachsen oder S-Mobil. Gefiihlt kennt man jeden persénlich, selbstim
Vorstandsbereich. Firmenfeiern intensivieren diesen Kontakt regelmaf3ig und das Sportstudio tragt
dazu bei, dass man auch kérperlich fit bleiben kann.

Welche Position begleitest Du jetzt und wie war dein Weg dahin?

Ich binim AuBendienst der S-Mobil Agentur Thomas Pflugbeil in Freital tédtig. Als Teil unseres
Azubicoach-Teams begleite ich unsere Azubis durch lhre Ausbildung und stehe bei Fragen und
Problemen zur Seite. Ansonsten hat “Insights” einen grof3en Einfluss auf meinen Alltag und wird
mit regelmaRigen Trainings vertieft.

Was reizt Dich am Vertrieb und welche Eigenschaften sollten neue Mitarbeiter:innen im
Vertrieb aus Deiner Sicht unbedingt mitbringen?

Aus meiner Sicht ist das Wichtigste, Selbstvertrauen zu entwickeln. Selbstvertrauen in sich selbst,
sein Auftreten und Wissen. Auch ein gewisses Selbstverstdndnis fiur die Produkte der SV Sachsen ist
nicht verkehrt. Ich tiberzeuge Kundinnen und Kunden mit meiner Person — nicht mit dem reinen
Produkt. Ein offenes Ohr fiir den Kunden unterstiitzt die Arbeit noch zuséatzlich.

Wofiir schldgt dein Herz in Deiner Freizeit am meisten?

Neben meinen 2 Katzen schldgt mein Herz fiir den Football. Nach 20 Jahren Fuball hatte ich
Lust auf etwas Neues und habe so bei den Dresden Monarchs in der 2. Mannschaft angefangen.
Mit viel Kraft- und Taktiktraining versuche ich mich hier fit zu bekommen, umin der neuen
Saison auf Top-Niveau agieren zu konnen.

Dein Lieblingszitat:

Fir mich gibt es an sich kein Lieblingszitat. Ich habe mir dartiber auch selten Gedanken gemacht.
Fiir mich sind es allerdings oft Sportler, die ich gerne zitiere. Eines dieser Zitate kam von Michael
Jordan: "Talent wins games, but teamwork and intelligence win championships."

Nach dem Motto versuche ich sowohl in meinem Vertriebs-Job als auch privat zu leben.



